
LA MÉTHODE SWOT POUR RÉUSSIR VOTRE PROJET DE FACTURATION ÉLECTRONIQUE

Exemples : l’état de votre équipement informatique, vos compétences, 
votre capacité à l’accompagnement au changement, vos faiblesses 

face à de nouveau usage, résistance au changement, etc.

Quelles sont les faiblesses de votre entreprise par 
rapport à la facture dématérialisée ?

WEAKNESSES/FAIBLESSES

www.b2brouter.net/fr/

STRENGHTS/FORCES

Exemples : vos usages au quotidien, votre manière de partager les 
données, la collaboration interne, l’accessibilité, un service informa-
tique dédié au projet, votre aisance sur les outils numériques, etc…

Quelles sont les forces de votre entreprise par 
rapport à la facture dématérialisée ?

OPPORTUNITIES/OPPORTUNITÉS

Exemples : la simplification des processus, l’harmonisation et l’homo-
généisation des pratiques/process/document, la mise en place d’une 

signature électronique, la mobilité et la flexibilité au travail, etc.

Quelles sont les opportunités potentielles que vous 
apportera la dématérialisation de vos factures ? 

Exemples : le choix de l’outil ne correspond pas au besoin de la 
société, la sécurité et l’intégrité des documents, des nouveaux 

processus non maîtrisés, une montée en compétence longue, etc.

Quelles sont les menaces potentielles que vous
apportera la dématérialisation de vos factures ? 

THREATS/MENACES

SWOT

https://www.linkedin.com/company/b2brouter-france/

